
Бизнес-план

 ( название проекта)

	1. Наименование и адрес предприятия:
	

	2. Имена, адреса и телефоны основных учредителей с указанием доли в уставном капитале:
	

	
	

	3. Фамилия, имя отчество руководителя организации, контактный телефон, e-mail:
	

	4. Краткая суть проекта
	

	5. Форма участия государства в финансовом обеспечении проекта
	Субсидии на оплату первого взноса при заключении договора лизинга оборудования и транспортных средств
Субсидирование кредитной ставки в размере 2/3 ставки рефинансирования ЦБ РФ

Субсидии начинающим предпринимателям на создание собственного бизнеса

	6. Финансирование проекта (тыс.руб / в %):
	

	- собственные средства
	

	- заемные средства
	

	- средства государственной поддержки
	

	7. Характер проекта (новое производство, расширение существующего):
	Новое производство
Расширение существующего производства

	8. Срок окупаемости проекта
	

	9. Система налогообложения, принятая на предприятии
	Единый налог на вмененный доход


Общее описание проекта
Наименование проекта:

Проект предполагает:

Местонахождение проекта:

Цель проекта: объем продаж (доля рынка), прибыль (рентабельность), которые планируется достигнуть

Способы достижения цели: снижение себестоимости производства выпускаемой продукции, расширение действующего производства, разработка и выпуск новой конкурентоспособной продукции, освоение новой технологии производства (инновации), выход на новые рынки сбыта

Сроки и этапы реализации проекта, в том числе выполненные

Общая стоимость проекта, доля собственных и заемных средств

Социально экономическое значение проекта: сохранение и организация рабочих мест, повышение уровня заработной платы, полное удовлетворение потребностей округа и др.

Старое и новое штатное расписание с фондом оплаты труда.
	№
	Наименование категории персонала
	Средняя заработная плата в месяц, рублей
	Планирование – численность, человек

	
	
	
	2017
	2018
	2019
	2020
	Проектная мощность

	1
	Основной производственный
	
	
	
	
	
	

	2
	Вспомогательный производственный
	
	
	
	
	
	

	3
	Административно управленческий
	
	
	
	
	
	

	4
	Сбытовой
	
	
	
	
	
	

	5
	
	
	
	
	
	
	

	6
	
	
	
	
	
	
	


Общее описание предприятия

Организационно-правовая форма предприятия, наименование, дата регистрации
Руководитель: ФИО, должность

Сфера деятельность и отраслевая принадлежность предприятия, фактически и согласно регистрационным документам.

Филиалы и дочерние организации

История развития предприятия: события, которые повлияли на развитие предприятия, главные успехи и достижения компании в период до настоящего времени. Важные изменения в структуре компании, управлении и собственности.

Опыт работы в сфере деятельности по предполагаемому проекту

Размер уставного капитала, перечень основных учредителей, с указанием их долей.
Наличие производственных площадей и инфраструктуры

Основные средства в собственности и аренде, площади, права владения, стоимость, состояние имущества
Наличие хранилищ складов, транспортного и погрузочно-разгрузочного оборудования

Энерго, тепло и водоснабжение, канализация. 

Автомобильные и железные дороги, аэропорты, морские и речные порты, грузовые терминалы и таможенные склады
Требования к персоналу, если есть

Требования к площадям, если есть
Описание продукции и услуг

Основные виды и объемы выпускаемой продукции или оказываемых услуг

Цены, условия приобрете​ния, возможность получения специальных скидок или льготных условий поставки (с отсрочкой платежа, либо его доли).
Табличка цен

Оптимальные размеры поставок и схема оплаты товара потребителем. 
Функциональное назначение продукта, характерные свойства продукта

Основные требования к качеству продукта

Сравнение с конкурирующими продуктами

Возможности дальнейшего развития продукта

Сезонность

Степень патентно-лицензионной защищенности продукта, наличие зарегистрированной торговой марки
Маркетинг-план.
Основание выбора местоположения (при реализации проекта на новой площадке)

Доступность ресурсов. Развитая инфраструктура

Основные потребители

Поставщики оборудования, сырья. Их надежность. Наличие альтернативных поставщиков. Наличие договоров на закупку сырья, материалов, комплектующих.
Перечень предприятий - основных конкурентов. Сильные и слабые стороны основных конкурентов. Удельный вес конкурентов в обороте рынка.
Технологический уровень предприятий - конкурентов.
Программа стимулирования сбыта:
· Ценовая политика;

· Специальные условия оплаты товара потребителем;

· Мотивация торговых агентов (комиссионное вознаграждение, конкуренция, специальные поощрительные меры);

· Другое.

Реклама и предоставление продукта:

· Использование торговых агентов;

· Средства массовой информации;

· Выставки-продажи;

· Использование почты;

· Семинары, презентации;

· Связи с общественностью;

Сервисное обслуживание:

· Гарантийное обслуживание;
· Постгарантийное обслуживание;

Риски, связанные с реализацией проекта.
Риски, возникающие на этапе осуществления капитальных вложений:
· Несвоевременная поставка;

· Форс-мажор, материальный ущерб.

Риски, связанные с эксплуатацией предприятия:

· Продукция не находит сбыта в нужных стоимостном выражении и в расчетные сроки;
· Несвоевременность поставок сырья;
· Инфляция затрат (опережающий рост цен на сырье, энергоносители и др. затраты);
· Удорожание финансирования (негативные изменения курса валют).
Методы снижения рисков:

Наличие гарантий (в том числе банковских) от поставщиков технологии и оборудования, а также от подрядчи​ков:

· возврата аванса 
· надлежащего исполнения контрактов 
· своевременного завершения строительства
Контракты на базе твердых цен, «под ключ», наличие валютных оговорок, штрафных санкций, применение на​ционального законодательства при разрешении споров и т.д.
Наличие долгосрочных контрактов с поставщиками сырья, материалов, комплектующих. Наличие долгосрочных договоров на сбыт готовой продукции.

Наличие альтернативных поставщиков сырья и покупателей готовой продукции.

Создание запасов сырья, материалов, комплектующих и готовой продукции.
Приемлемое соотношение собственных и заемных средств в составе источников финансирования проекта.

Единообразие валют источников финансирования и контрактов на поставку оборудования, закупку сырья и сбыт готовой продукции.

Наличие источников финансирования для формирования (пополнения) оборотного капитала с учетом запасов и платежного цикла проекта.

Страхование имущества, валютных рисков.
Производственный план.

Технологический уровень в отрасли

Тенденции изменения и развития технологии (для с/х производителей: технологии обработки земли, семян и посадочного материала, прогрессивный севооборот, достижение племенного дела, условия содержания птицы и животных, технологии и рационы кормления)
Описание технологии производства. Длительность технологического цикла

Производственная мощность

Для с/х производителей – урожайность с учетом климатических условий, состава почв, технологии обработки, севооборота, качества семян или посадочного материала, наличия минеральных и органических удобрений, средств защиты растений и животных, кормов.
Календарный план
	№ п/п
	Наименование мероприятия
	Дата начала 
	Дата окончания 
	Сумма, руб

	1
	
	
	
	

	2
	
	
	
	

	3
	
	
	
	

	4
	
	
	
	

	5
	
	
	
	

	
	
	
	
	


Финансовый план
Для реализации проекта были произведены затраты 

Таким образом, общая стоимость проекта составит 

Смета расходов:

	№ п/п
	Наименование затрат
	Общая сумма, руб
	Сумма субсидии, руб
	Собственные средства, руб

	1
	
	
	
	

	2
	
	
	
	

	3
	
	
	
	

	4
	
	
	
	

	5
	
	
	
	

	
	
	
	
	


Социально-экономические показатели реализации проекта
Таким образом, общая стоимость проекта составит 

Результаты реализации проекта:
- увеличение объемов оказания услуг;
- выручка от реализации увеличится за планируемый период на тысяч рублей, в т.ч.:

тысяч рублей в 2018 году;

тысяч рублей в 2019 году;
тысяч рублей в 2020 году.

-увеличение численности работников на 2 человек, в т.ч.

2 работника в 2018 году;

1 работника в 2019 году.

1 работника в 2020 году.

- размер заработной платы по годам реализации составит:

 в 2018 году – 12000-15000 рублей;

 в 2019 году – … рублей;
 в 2020 году – … рублей.

- увеличение налоговых поступлений на …. тысяч рублей, в т.ч.на:

192,3 тысяч рублей в 2018 году;

289,1 тысяч рублей в 2019 году;
341,5 тысяч рублей в 2020 году.

Варианты заключения:
1.Первоначальный взнос при заключении договора лизинга транспортного средства составил   рублей. Субсидия предоставляется в размере, от стоимости приобретаемого автотранспортного средства. Общая стоимость автотранспортного средства согласно графика платежей составляет 1930 526 рублей. Следовательно, размер предполагаемой субсидии 579 157,8 рублей.
На 1 рубль полученной господдержки в виде субсидии первоначального взноса при заключении договора лизинга предпринимателем (Обществом) будет вложено в бюджеты всех  уровней денежных средств в виде налогов – 1,01 руб.

2. Размер платежей по процентам за кредит за весь период составит 1 207,19 тысяч рублей (согласно графику платежей по кредиту по ставке 21% годовых). В расчете на ставку рефинансирования ЦБ РФ 8,25% на 1.09.2011 размер субсидии за весь период (начиная с 1января 2011г) составит 348,6 тысяч рублей.

На 1 рубль полученной господдержки в виде субсидии кредитной ставки в размере ставки рефинансирования ЦБ РФ предпринимателем (Обществом) будет вложено в бюджеты всех  уровней денежных средств в виде налогов – 1,02 руб.

3. На 1 рубль полученной господдержки в виде субсидии начинающим предпринимателям на создание собственного бизнеса предпринимателем (Обществом) будет вложено в бюджеты всех  уровней денежных средств в виде налогов – руб.
УТВЕРЖДАЮ








______________________________________________


(должность руководителя, Ф.И.О.)


___________________


(подпись)


«_____»____________20___г.
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